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1. Uvod – kratko o Anteji ECG

2. B2B Matchmaking alat – kako funkcioniše

3. Primer (proizvođač biogasa)

Agenda
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100+ projekata
Anteja podržava širok spektar kompanija u oblasti 
cirkularne ekonomije

20 godina
iskustva sa razvojem poslovanja cirkularne 
ekonomije u više od 40 zemalja uz podršku 70+ 
razvojnih partnera

O Anteji ECG
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Titles 01

Titles 02
Text 01
Lorem ipsum dolor sit amet, 
consectetur adipiscing elit, sed do 
eiusmod tempor incididunt ut 
labore et dolore magna 

Text 02
Lorem ipsum dolor sit amet, consectetur
adipiscing elit, sed do eiusmod tempor
incididunt ut labore et dolore magna 

Text 02 bold
Lorem ipsum
incididunt ut labore et dolore magna 

• Text 
• Text 

B2B Matchmaking alat
2
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Kako funkcioniše?

Link
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https://www.cee2act-vcg.com/
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Kako matchmaking alat funkcioniše

Korak 1 Korak 2
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Kako matchmaking alat funkcioniše

Korak 3 Korak 4
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Korak 1 – Sastanak sa klijentom

Solution
Problem

Solution

Customer

Problem
Kakav kružni projekat imaju 

na umu?

Prikupljene informacije

U kojoj su fazi projekta 
trenutno?

Solution

Customer

Problem
Solution

Problem
Kakve partnere traže? Kakav rezultat očekuju od 

naše saradnje?

Sastanak vodi Anteja EKG i fokusiran je na prikupljanje više informacija od klijenta o njihovim 
potrebama za pronalaženjem partnera
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Korak 2 – Traženje potencijalnih partnera

Solution
Problem

Solution

Customer

Problem
17 CEE2ACT partnera

10 bioekonomskih centara

Veličina mreže

Više od 100 članova centara

Solution
Problem

Solution

Customer

Problem
70+ organizacija u Antejinoj 

poslovnoj mreži
Stručnost u svim delovima 
cirkularne bioekonomije

Na osnovu prikupljenih informacija, stručnjaci iz Anteje traže odgovarajuće partnere u ogromnoj
mreži CEE2ACT i Anteja mreži
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Korak 3 – sastanci sa potencialnim partnerima

Nakon što se identifikuju odgovarajući partneri, 
Anteja sprovodi kontakte i sastanke radi 
prikupljanja informacija o potencijalima za 
saradnju
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Korak 4 – Matchmaking

Solution Solution
Problem

Klijent dobija kontakte 
potencijalnih partnera

Anteja ECG omogućava 
sastanak između organizacija 

koje se povezuju

Nakon sastanka sa potencijalnim partnerima mogu se desiti dve stvari:

ili
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Titles 01

Titles 02
Text 01
Lorem ipsum dolor sit amet, 
consectetur adipiscing elit, sed do 
eiusmod tempor incididunt ut 
labore et dolore magna 

Text 02
Lorem ipsum dolor sit amet, consectetur
adipiscing elit, sed do eiusmod tempor
incididunt ut labore et dolore magna 

Text 02 bold
Lorem ipsum
incididunt ut labore et dolore magna 

• Text 
• Text 

Primer proizvođača 
biogoriva
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Profil kompanije

Solution
Problem

Customer

Problem

Solution

Customer

Problem
Solution

Customer

Problem

jedna od najznačajnijih i najjačih grupa preduzeća u Centralnoj i Istočnoj Evropi, 
koja se bavi proizvodnjom biogoriva, koje se koristi u motornim gorivima - dizel i 
benzin, i proizvodnji visoko nutritivno vredne stočne hrane za gajene životinje

deo 16 kompanija u 8 zemalja

za ključnu proizvodnju biogoriva, obezbeđuje kupovinu ulaznih poljoprivrednih
proizvoda i biljnih ulja u količinama koje ga čine jednim od najvećih komercijalnih
igrača u poljoprivrednom segmentu u Centralnoj Evropi. 
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KRAK 1: Sastanak sa klijentom

Solution
Problem

Solution

Customer

ProblemPreko 250 miliona prihoda sa 
biorafinerijama u pet 

zemalja

Biodizel prve generacije od uljane 
repice i kukuruza – potencijalno 

iscrpljivanje proizvoda

Solution

Customer

Problem
Solution

Customer

Problem
Namera da se diversifikuje 
portfolio na bioplastiku i 

proteine

CILJ: U potrazi za potencijalnim kupcima 
biobazirane polilaktične kiseline

Skupljene informacije
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KORAK 2: Traženje potencijalnih partnera

Solution
Problem

Solution

Customer

Problem

U mreži Anteja identifikovana su tri 
hemijska klastera:

Chemie Cluster Bayern iz Nemačke 
koji ima članove koji bi mogli biti 

potencijalni kupci 

Customer

Pr
Solution

Customer

Polymeris Cluster iz Francuske sa 
širokim vezama u sektoru bioplastike

Udruženje Lombardy Green Chemistry 
sa detaljnim pregledom italijanskog PLA 

tržišta
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KORAK 3: Sastanci 

Uspostavljeno partnerstvo sa pomenutim klasterima dalo je brze sastanke

pružio nam je 
kontakt 
potencijalnog 
otkupljivača

Klaster 01 Klaster 02
ponudio da se 
sastane sa 
proizvođačem 
biogoriva kako bi 
unapredio diskusiju

Klaster 03
dao listu (kontakt)  
potencijalnih 
kupaca 



Hvala na pažnji!
Možete nas pronaći na:
www.anteja-ecg.com
mateja.novak@anteja-ecg.com

www.cee2act.eu
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